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Je bent een kei in je vak. 
Het liefst praat je de hele dag over wat je hebt meegemaakt met klanten, de 

revolutionaire methode die je hebt ontdekt of het toffe nieuwe boek dat je 

hebt gelezen.

KORTOM: JE BENT EEN ECHTE EXPERT.

En daarom zou je het liefst nog veel meer mensen willen bereiken. Om 

ze te helpen gezonder te leven. Om hun huis warmer en gezelliger aan te 

kleden. Om ervoor te zorgen dat ze meer te weten komen over dementie. 

Boeken. Of wandeltochten in Friesland. Ik snap je. Ook ik ben zo’n passievolle 

ondernemer, mijn passie is namelijk: podcasten 😍 Maar daarover lees je straks 

meer.

NU OVER JOU ALS EXPERT.

Je bent een autoriteit in je vakgebied. Je bent de beste. Want dat is een 

expert. En je hebt een wens. Een wens om nog veel meer mensen te bereiken, 

zodat jouw kennis, methode, inspiratie of informatie ervoor zorgt dat zij fit 

blijven en gezond oud worden. Of dat ze niet meer schreeuwen tegen hun 

kinderen, waardoor hun kinderen blij opgroeien.



KORTOM: JE WILT DAT JE EXPERTSTATUS GROEIT.

Die expertstatus zorgt er namelijk voor dat jij vaker als een expert in jouw 

vakgebied wordt gezien én gevraagd. Waardoor jij veel meer mensen bereikt 

dan je nu doet. Daar gaat dt e-book met mijn beste 99 expert tips je zeker bij 

helpen!

Dit e-book is onderdeel van de Winnen als Expert Training. Deze complete 

training heb ik gratis toegankelijk gemaakt, omdat ik zo vaak de vraag kreeg 

hoe het me is gelukt om binnen 3 maanden dé nummer 1 podcast expert van 

Nederland te worden.

Ik vind het fantastisch om al mijn kennis, ervaring, geheimen en beste tips 

door te geven in deze Winnen als Expert Training. Heel veel plezier gewenst 

en wacht niet langer, maar claim je expertplek nu!

HOE JE DAT PRECIES DOET? DAT ONTDEK JE IN DIT E-BOOK MET MIJN 99 

BESTE EXPERT TIPS.

LET’S GO!

Mirjam
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TIP 1 START

Ok, dit klinkt misschien heel simpel, 

maar toch is dit een stap waar veel 

mensen stranden, namelijk: Start! 

Stel niet langer uit, bedenk geen 

(slechte 😉) excuses. Maar claim je 

autoriteit. Nu!

TIP 2 REASON WHY

Weet waarom je het doet: wat is 

de reden dat het zo belangrijk voor 

je is dat jij dé expert bent in jouw 

vakgebied? Welke beweging wil jij 

daarmee in gang zetten?

TIP 3 SPECIFIEK

Stel, je bent architect. Marketing 

specialist. Of fysiotherapeut. Kijk 

of je je expertschap nog scherper 

kunt kiezen. Zoals: architect voor 

zolderverbouwingen. Google 

Ads specialist. Of bekkenbodem 

expert. Allemaal expertises binnen 

een expertise. Doordat jij scherp 

kiest, kan een potentiële klant nóg 

makkelijker voor jou kiezen.

TIP 4 DOEL

Bepaal je doel. Een vraag die je 

daarbij kan helpen: Als jij geslaagd 

bent in je doel, hoe ziet de wereld 

er dan uit? En maak je doel SMART. 

Dus wanneer heb jij je doel precies 

gehaald?

TIP 5 MAAK EEN PLAN

Maak een plan: hoe ga je je doel 

behalen? In de audiotraining in 

deze Winnen als Expert Training 

doorloop je de stappen voor een 

eigen Expert Masterplan en ga je 

ook daadwerkelijk je eigen Expert 

Masterplan maken. Klik hier om 

direct naar de audiotraining te gaan.

TIP 6 PLAN IN JE AGENDA

Zorg dat je je plan ook 

daadwerkelijk in je agenda plant. Ga 

je bijvoorbeeld als expert een boek 

schrijven? Of een podcast starten? 

Plan dit dan in je agenda, zodat 

je plannen niet verzanden in de 

hectiek van alledag.

Bij dit e-book hoort de gratis online Audio Training Winnen 
als Expert waarin je hoort hoe jij in 4 simpele stappen goed 
geld verdient als expert. Klik hier om direct naar de 
Audio Training te gaan.
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TIP 7 KIES EN JE WORDT GEKOZEN

Bepaal je publiek. Je bent er niet 

voor iedereen. Kies een specifieke 

groep voor wie jij wél er bent en 

wat je oplossing is: kies en je wordt 

gekozen. 

TIP 8 TRAINING

Zie je Expert-‘reis’ als een training 

waarin je stap voor stap beter wordt. 

Falen bestaat niet. Je kunt alleen 

maar leren door vallen en opstaan. 

Daarvoor moet je wel stappen 

zetten, anders kun je niet vallen 😉 

Dus: blijf in beweging.

TIP 9 TITEL

Als ik experts vraag om in maximaal 

2 woorden te omschrijven wat 

voor expert ze zijn, krijg ik vaak als 

reactie: “oeh, dat is moeilijk!” Stel, je 

bent te gast bij het journaal of wordt 

geciteerd in de krant. Dan is het 

belangrijk dat je experttitel kort en 

krachtig is. Ook hier geldt: kies en je 

wordt gekozen!

TIP 10 COPY

Besteed veel tijd en aandacht 

aan je copy (teksten), omdat dit 

je visitekaartje is. Dit is wat jouw 

doelgroep als allereerste ziet op 

je website, social media en mails. 

Daardoor besluiten ze om verder te 

kijken, lezen of luisteren. Zorg dat 

je copy pakkend is en je doelgroep 

echt raakt.

TIP 11 STUDEER

Als expert ben je de beste en wil je 

steeds beter worden. Daarom is het 

belangrijk om nieuwe kennis op te 

doen: lees boeken, luister podcasts 

en studeer. Op deze manier word en 

blijf jij de nummer 1! 

TIP 12 CREËER IN PLAATS VAN 

CONSUMEER

In de tijd dat jij een podcast luistert, 

kun je ook een podcast maken 😊 

Simpel misschien, maar voor mij 

echt een gamechanger. Toen ik dit 

hoorde, was dat hét moment voor 

mij om mijn eerste eigen podcast te 

starten. 

Bij dit e-book hoort een gratis Expert Masterplan waarin je in drie 
simpele stappen de nummer 1 expert in jouw branche wordt. Klik 
hier om direct naar het Expert Masterplan te gaan.


